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Yannick Kraemer.
Maitre de I'art éphémere

Premier coiffeur francais a étre
parti a l'assaut de la Chine,
Yannick Kraemer s’est depuis
forgé une renommée
internationale. A 47 ans, il n'a pas
I'intention de s‘arréter la. Avec sa
marque, Luis Kraemer,
développée en franchise, il veut
conquérir le monde.

Ine fois par mois, Yannick Kraemer
se rend & lo matson d'amét de Stras-
bourg, située dans le quartier de I'El-
Accompagné de deux de ses
salariés, fl rejoint une cellule réamé-
nagée pour y coiffer les femmes
détenues. L'initiative, lancée il y a
quelques mols par la Croix-Rouge,
est une premiére. « J'offre aux déte-
nues un instant de liberté », expli-
que-t-l. Riche de cette expérience, il
on appelle & ses confréres pour
relayer [initiative dans d'autres vil-
fes
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Fervent opposant

& l'uniformisation

Lhomme, qui a fait sec premiers
pas dans la coiffure & 'dge de 14
ans, n'a rien perdu de i passion qui
l'animait. Pourtant son orientation
sexplique su dépan par ses résul-
tats moyens & I'école, Ses profes-
seurs lul consellient I'apprentissage.
Il décide donc de sulvre les pas de
son pére, colffeur & Hatten, & proxi-
mité de Wissembourg. Amateur
d'art, il aurait simé dre dans une
autre vie architecte ou commissaire
prisedr. « La coiffure est un art éphé-
mére », considére-1-il. Un ar oo cha
que coupe &5t unique. Une idée qui
plait & Yannick Kraemer, lui qui a
toujours rejeté les concepts repro-
duits & I'identique dans le monde
entier. Boycottant les salons au sty-
le impersonnel, Il laisse le soin & ses
franchisés d'aménager eux-mémes
leur espace. Des franchisés qu'il
appelle des partenaires, Lui-méme a
longtemps été de I'autre cité de la
barriére.

lacques Dessange

son modéle

A son retowr du service militaire,
dans les années 80, il est embauché
comme assistant coiffesr dans le
salon strasbourgeois Jacques Des-
sange, 1enU par Antoine Hubert,
plus connu sous le diminutif de
Tony, « A Vépoque, c'était le haut
liew de la coiffure », se souvient-il.
Rapidement, | prend du galon.

Il aime :
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il aime, il n'aime pas

sés prganisées par |a société. C

1 qu'il fait la rencontre de Jacques
Dessange, « son pére spirituel ». En
1985, il prend la direction du nou-
veau salon Dessange de Tony, rue
du Vieux marché aux Vins. Une pro
motion qui lui permet de mettre le
pied & I'étrier. Deux ans plus tard, il
ouvre son premier salon en tant
qu'associé, toujours avec son com-
plice, L& jeune homme y prend
golt. «Je voulais devenir le pre
mier franchisé du groupe s. Les
ouvertures s'enchainent. Il transfor-
me le salon de son pére en franchi-
se Dessange, reprend ceux de Tony,
tombé malade, et en ouvre un &
Haguenau, Saverne, Obernai, Schilti
gheim, il développera paraliélement
la gritfe Camille Albane, lancée par
le groupe en 1995, En 1999, Il part
4 la conquéte de |'Allsmagne avec
un contrat de master franchisé. I
ouvre un salon & Berlin, Une aventu-
re qui lui laisse un godt amer. « "al-
chimie n'a jamais pris », reconnait-
il Il fermera boutique six ans plus
tard

Le XXI* siécle, I'ére Kraemer
Aprés cette désillusion, il décide de
prendre son envol en lancant sa pro-
pre enseigne en 2000. Un départ du
groupe Dessange vécu dans la dou-
leur, « Je me suls senti orphelin »,
confesse-t-fl. Mais Yannick Kraemer
n'est pas homme & se laisser abat-
tre. Deux ans plus tard, il rachéte
douze salons Chic et Vogue. Avec
IOLHDUG cette conviction que pour
exister il faut étre en nombre.
Agjourdhui, son groupe compte 64
salons & travers le monde. Cing lui
appartiennent, les autres sont des
partenariats ou des franchises,

Uhomme d'affaires aguerri n'a pas
pour autanl rangé sa paire de
ciseaux. |l continue & exercer son
art le samedi dans son salon stras-
bourgeois, rue de [a Mésange.
Audrey Bazanella

- Le sport en général, et le Racing Club de Strasbourg et (s SIG en

particulier : « faime quand Strasbourg

- Sa ville, Strasbourg.
- L'Alsace.
- La nature.

gagne ».

- L'architecture et I'art ; « Je peux rester devant un tableau plusieurs

heures .
- Fumer des cigares.

~ Les bons repas et surtout ceux entre amis.

Il n"aime pas :

- Sortir ; « Je suis assez casanier ».
- Les oursins : « J'ai homew de ga».
organisées.

- Les personnes mal

- Les gens peu fidéles en amite

- La foule.

Luis Kraemeg
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@ VYannick Kraemer se destinait & reprendre le salon de son pére 3 Hatten. Auourdhui, Il est § la téte d'un groupe
constitué de 64 salons et présent dans sept pays

« Nous allons lancer notre propre
gamme de produits capillaires »

Vous étes le premier coiffeur
francais & avoir tenté I'aven-
ture chinoise. Comment vous
est venue cette idée?

Tout est parti d’une rencontre avec
Yu lam Wong, un restaurateur
strashourgeois d'origine chinoise
Il m'a proposé de nous associer
Personnellement, j'avals une ima-
ge trés caricaturale de ce pays.
Alors ['ai décidé de m'y rendre
pour me forger mon propre avis.
Et 18, quelle ne fut pas ma surpri-
se, J'al retrouvé & Canton 'esprit
qui régnait dans le salon de Tony
dans les années 80, période faste
durant laguelle travaillaient entre
30 et 40 coiffeurs. Alors je me suis
lancé. I'ai oréé une master franchi
se, dont je détiens 8 % des parts,
el nouS avons commencé par
racheter trois salons, baptisés So'o
by Kraemer.

Aujourd’hui, quel est le déve-
loppement du groupe dans ce
pays?

Nous disposons de 15 salons en
Chine, avec un effectif de 400 per-
sonnes pour un chiffre d'affaires
de l'ordre de SME. Nous avons
également ouvert en novembre der-
nier une école de formation de
1.000m* & Canton, baptisée I'Aca-
demy Luis Kraemer

Et dans le reste du monde?

Aujourd’hui, nous sommes pré
sents dans cing autres pays. Le pre-
mier salon Luis Kraemer 3 ["&tran-
ger s'est ouvert en 2001 au Qué-
bec Depuis, le groupe LK est
implanté via des contrats de mas-
ter franchises 2 Stuttgart en Alle-
magne, & Bale en Suisse, & Ban-
gkok en Thaflande et & Marrakech
au Maroc. Pour les deux demiers,
je détiens une minorité des parts.

D'autres pays sont-ils & I'étu-
de?

Je suis sur des pistes pour 1a Tuni-
sie, le Vietnam, Dubai...

Et la France dans tout ¢a?

Le groupe, essentieliement présent
sur le Grand Est, compte 28 salons
Luis Kraemer, dix du label LK, une
franchise aux régles assouplies, et
six de la griffe Yannick Kraemer,
positionnée sur le haut de gamme
et présente uniquement sur Stras-
bourg et Schiltigheim.

Pourtant, vous n'étes pas pré-
sents & Paris, haut lieu de la
mode?

A vrai dire, |'y réfiéchis depuis long-
temps. Seulement je n'ai pas enco-
e trouvé le bon partenaire pour
me lancer. Si je souhaite bénéficier

d'un label parisien, notamment
pour I'image de la margue a linter-
national, je veux le faire avec un
associé en qui ['aural totalement
confiance. Ce salon sera le vais-
seau amiral du groupe, le salon de
référence

Quels seront les chantiers de
cette année ?

Nous allons sortir en avril une gam-
me de produits capiliaires qui sera
disponible en salons et dans des
magasins spécialisés. Cette ligne
participera au développement de
notre margue.

Je vais également ouvrir, avec ma
directrice de formation & laquelle
je me suis assock, un salon Luis
Kraemer dans le centre Rivétoile
de Strasbourg (actueliement en
construction, NOLR). Il s'éendra
sur 120m? avec un effectif de 15 2
20 personnes. |l sera lancé en sep-
tembre prochain

Pourquoi ouvrir un

salon sur Strasbourg, ol vous
étes déja fortement implan-
té?

Le projet Rivétoile est le plus grand
événement commercial de ces
vingt derniéres années sur la ville.
Il fallait y dtre et faire les choses
en grand.




